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Nous travaillons avec des %*
entrepreneurs de tous les secteurs
Apercu des secteurs d’activité de nos clients (au 31 mars 2018)
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Solutions de financement pour les
entrepreneurs
Quel projet aimeriez-vous financer?

‘h Fonds de roulement aj Lancement d’'une entreprise
Achat d’une entreprise Investissement dans des

technologies

Investissement dans I'immobilier »f Transfert d’une entreprise
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Achat d’equipement Exportation vers de nouveaux

marchés
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Un role pleinement complémentaire %*

BDC par rapport au crédit aux entreprises dans son ensemble
(variation du % sur 3 mois, annualisée)

Volatilité Stabilité Crise financiere Reprise Crise du pétrole Reprise
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Que font de
difféerent les
entreprises les plus
performantes?
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En premier lieu, Il s'agit d’etre plus efficace.










Marge pour équipement

Montant Financement

Marge pour équipement —

valable 24 mois 2 0000 000% Achat 1 — février 500 000$

500 000%
Achat 2 — septembre

Achat 3 — janvier 500 000%
Achat 4 — juin 500 000%
TOTAL 2 000 000% TOTAL 2 000 000%

10




*

Exemple d’un projet d’automatisation

Montant

Financement

Acquisition équip. Chaine (le 8 000 000 BDC -01 batisse 6 000 000
production BDC-02 équipement pari-passu 1 000 000
- équi i 4 000 000
Refinancement de la batisse 3 500 000 La Banque - equipement pari
passu
| , | Invgst. Québec -équipement 2 000 000
Agrandissement et amél. locatives 2 500 000 pari-passu
1 000 000
DEC
Fonds de roulement 1 000 000 BDCCapital- quasi-équité 1 000 000
TOTAL 15 00 000%$ TOTAL 15 000 000%
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Exemple d’un projet d’automatisation

Fonds de roulement requis pour

Montant

Financement

i . 13 900 000 BDCCapital- quasi-équité 8 000 000
innovation
isition équi 8 000 000
Ach|S|t_|on équipement pour la 5 500 000 Fonds manufacturier Québécois
production
Rachat d’actions privilégiées 1 600 000 Fono_ls mant f.a,c tl.J,ner Quebecois 2 000 000
- actions privilégiées
Autre partenaire 3 000 000
TOTAL 21 00 000% TOTAL 21 000 000%
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Des conseils avisés pour aider les entrepreneurs

*

a surmonter leurs défis d’affaires

Gérer plus efficacement
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U Planification strategique

U Gestion financiere

U Gestion des ressources humaines
U Consultation en technologie

Geénérer des résultats concrets

J Stratégies de vente et de marketing
J Stratégies numériques

J Expansion internationale

J Efficacité opérationnelle

J Certifications (1ISO, HACCP)
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BDC-Est de Montréal
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Louise.grenier@bdc.ca
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